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Nach wie vor
gibt es Kunden,
die an einem
Sonnabendvor-
mittag mit prall
gefiillten Ein-
kaufstiiten
durch die Cux-
havener FuB3-
gingerzone
schlendern.
Nichtsdesto-
trotz macht die
Sogwirkung der
benachbarten
Oberzentren und
vor allem die
Konkurrenz im
Internet den hie-
sigen Einzel-
handlern zu
schaffen.
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Einkaufsstandort benﬁtigt Impulse

Ausschuss vermisst Geschlossenheit des lokalen Einzelhandels, der wiederum auf kundenfreundlichere Rahmenbedingungen dringt

Von Kai Koppe

CUXHAVEN. Nicht genug damit, dass die junge, kaufkraftige Klientel in Cuxha-
ven weniger stark vertreten ist als anderswo. Der Boom der Online-Konkur-
renz grabt dem ortlichen Einzelhandel zusatzlich das Wasser ab: Kaufleute kla-
gen nicht ohne Grund tiber Kunden, die ihre Produkte probieren, um sie dann
zum Discountpreis im Netz zu bestellen. Doch was leistet die Geschaftswelt,
um Kaufer in der Cuxhavener , City” zu halten? , Wir tun mehr als wir eigent-
lich kdnnen”, betonen die Werbegemeinschaften. In Sachen Selbstdarstellung
erkennen Teile der Politik allerdings noch viel Luft nach oben.

Nicht am selben Strang ziehen die
ortsanséssigen Geschéftsleute
nach Auffassung des Ausschusses
fiir Wirtschaft, Hifen und Touris-
mus, der sich am vergangenen
Mittwoch des Themas ,Einzel-
handel in Cuxhaven“ annahm.
Jorg-Peter Knochen, beratendes
Ausschussmitglied, bezifferte da-
bei das Fehlen einheitlicher Off-
nungszeiten im Innenstadtbereich
als ein ,Riesenproblem*“ und
schlug vor, eine fiir ganz Cuxha-
ven zustindige Werbegemein-
schaft aus der Taufe zu heben.
Solch ein
Schritt  wiirde
die Zahl der An-
sprechpartner
verringern, an
der sich andere
reiben. Dass es
viel Zeit und
Nerven“ koste,
mit den ver-
schiedenen Interessengemein-
schaften zu verhandeln, hob
Oberbiirgermeister Ulrich Getsch
in besagter Mittwoch-Sitzung her-
vor. ,,Fiir uns ist es giinstiger, so
Getsch im Namen der Stadtver-
waltung, ,die Agentur fiir Wirt-
schaftsforderung mit Mitteln aus-
zustatten, die es uns erlauben, ein
bisschen was zu machen.*

Uwe Santjer,

stellv. Ausschussvorsitzender

Dass diese Mittel fiir die Ein-
richtung einer fiir den Einzelhan-
del zustdndigen Stabsstelle ge-
meint sein kénnten, wie sie die
SPD-Ratsfraktion unldngst in ei-
nem Interview mit unserer Zei-
tung forderte, hatte Wirtschafts-
forderer Jiirgen von Ahnen aller-
dings gleich zu Beginn der Aus-
schussdiskussion in Abrede ge-
stellt. ,Die Agentur fiir Wirt-
schaftsférderung wird kein Stadt-
marketing machen®, erklérte von
Ahnen: Aus personellen wie mo-
netdren Griinden sei daran nicht
zu denken.

So war am
Mittwoch  zu-
ndchst einmal
von ,Malinah-
men“ die Rede,
die nach dem
Verstdndnis des
stellvertreten-
den Ausschuss-
vorsitzenden Uwe Santjer ,von
aulBen“ an die Einzelhdndler he-
rangetragen werden mdiissen. ,Ich
nehme erneut zur Kenntnis“, so
Santjer, ,aus der Kaufmannschaft
wird keine Initiative erwachsen,
die zur Attraktivitdit und Ge-
schlossenheit in der Norderstein-
stralle beitrdgt.“ Ungeachtet sol-
cher Einschétzungen bemiiht sich

die ortliche Wirtschaftsférderung
darum, die Gewerbetreibenden
mit ins Boot zu holen. Ganz kon-
kret soll in den ndchsten Monaten
zum  Beispiel
ein Einzelhan-
delsfiihrer auf-
gelegt werden,
der das Ein-
kaufsangebot in
Cuxhaven dar-
stellt. Durch
Gespriache hoffe man ferner mit-
helfen zu konnen, ,dass sich die
Stimmung innerhalb der Werbe-
gemeinschaften ,aufhellt”, sagte
von Ahnen und spielte damit auf
die Situation der Interessenge-
meinschaften Lotsenviertel und
,,Cuxhaven activ® an. Unverbliimt
hatten die Vorstinde dort im
Frithjahr dieses Jahres iiber die

Ralf Duderstadt,

Vorsitzender ,, Cuxhaven activ”

Moglichkeit einer Selbstauflo-
sung nachgedacht. Hintergrund
ist die Tatsache, dass Arbeit, Auf-
wand und Kosten (sei es fiir eine
Weihnachtsillu-
mination der
Geschiftsstra-

Ben, fiir Spiel-
feste oder Wer-
beaktionen an
nur Wenigen
héngen bleibt.
., Wir machen das alles ehrenamt-
lich“, rief Ralf Duderstadt, Vorsit-
zender der Werbegemeinschaft
,Cuxhaven activ¥, in Erinnerung.
In der Hauptsache habe er einen
Laden zu betreuen, der seine Fa-
milie erndhre. Anderenorts, so der
Vorsitzende weiter, wiirden Mar-
ketingaufgaben aus eben diesem
Grund professionellen Dienstleis-
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Eines von 22
Leerstandsob-
jekten, die es
laut Wirtschafts-
forderung im In-
nenstadtbereich
gibt: Das Laden-
lokal in der un-
teren Norder-
steinstraBe, in
dem friiher mit
Edelmetallen ge-
handelt wurde,
ist zu vermieten.

tern iibertragen. Auch das Duhner
Promenadenfest, so fiigte Duder-
stadt, um ein Beispiel zu nennen,
hinzu, sei zwar eine Veranstal-
tung des Verkehrsvereins Duh-
nen, letztendlich aber die Leis-
tung einer dafiir bezahlten Agen-
tur. Geht es darum, den Ortlichen
Einzelhandel mit seinen immer-
hin 2000 Beschiftigten voranzu-
bringen, sieht das Prisidiumsmit-
glied des Handelsverbands Nord-
west auch die Stadt in der Pflicht —
etwa, wenn es um kundenfreund-
lichere Parkgebiihren, Kinder-
spiel-Mdglichkeiten in der ,,City“
oder um Fragen der Ausschilde-
rung geht. Duderstadt: ,,Wir miis-
sen es den Menschen von aus-
wirts so einfach wie moglich ma-
chen, in unsere Innenstadt zu ge-
langen.“ Entsprechende Forde-
rungen verhallen nach seiner Auf-
fassung — auch weil die Ortlichen
Werbegemeinschaften zu wenig
Mitglieder haben.

Wéhrend deren Vorsitzende
wie Ralf Duderstadt und Thorsten
Larschow (IG Lotsenviertel) also
mit dem mangelnden Engagement
der breiten Masse von Héndler-
kollegen hadern, drgert man sich
auf Verwaltungsebene iiber die
Ignoranz einiger Immobilienbe-
sitzer. Im Rahmen eines Leer-
standsmanagements hatte die
Agentur fiir Wirtschaftsforderung
die Eigentiimer von aktuell
22 brachliegenden Geschiften im
Innenstadtbereich angeschrieben.
Es soll darum gegangen sein,
Quadratmeterzahlen zu erheben
und gegebenenfalls Hilfestellun-
gen bei der Suche nach Nachnut-
zern zu leisten. Die Resonanz fiel
offenbar diirftig aus.





